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Kod nas se naprotiv velika mnoZina vlastnika i proizvodilaca
bavi i pravljenjem i razprodajom vina, te zbog toga zapinje pravi eno-
logiéni napredak u obrtnitkom pogledu a postaje skoro pemogué
svaki uspjeSni i koristni napredak trgovines vinom.

Ako se utine potrebiti izuzetei, proizvodilac ne moZe uvjek
praviti velike muoZine prikiadnih, mekih, ljubkih, savr8enih vina,
koja bi mogla iz konobe ravno uéi u veliku trgovinu i otvoriti sebi
put, jer nije moguée, da ¢e on uvjek umjet spojiti sa glaveicom
od tvari onu od pameti, a to je ovdje potrebite. Obitao dosta je,
da ovaj spravi vino dobro i trajno, do¢im je zadaéa pravog obrtnika
i trgovea nabavljati vino na veliko, u svojim ga konobama skupiti i
smijestiti, te. pustit ga da se tu usavr$i, te prikladnim i pametnim
krizanjem udesiti ga zahtjevima potroSilaca.

Proizvodilac modi ée, valjda i sa vlastitom koristi, biti razdavalae
svog proizvoda, kad bi potroSak u zemlji dostajao, da se razproda
ciela ljetina, kad potroSioci ne bi postavlja'i nikakovih zahtjeva, veé
bi bili nageg ukusa, te se zadovaljavali proizvodom pripravljenim, onake
na Bozijn, bez tolikog savrSenstva u zsnatu, dapade na starinski nadin
pravljenja vina, kako je to slu¢aj n pr. sa Trianskim trZiStem, koje
trati i prilitno dobro plaéa kao dobro vino, ono koje jo¥ zaudara
turnjem, i koje je po tomu jo3 vrlo mlado te pridrzava njeki stupanj
opornosti. To je pitanje ukusa o komu se ne moZe razpravljati, i
ko radi sa Triéauskim trZiStem wuvjek ¢ée mu biti koristno praviti
vino na starinsku bez tolikog usavrienja. _

Drugi je pak posao, kad valja razdati previSak produkeije, koji
se ne moze razprodati na naSim potroSnim trzidtima. U tom slucaju
ili se valja ograniditi da donafamo na trZiSte prosta vina za kriZanje
za koje se ne moze vele zahtjevati, niti se Spnjima moZe ozivotvoriti
izvoz doista obSiran, ozbiljan i siguran ; ili ako se hoce prodati vino
za izrayni potrofak, treba nastojati da udovoljimo razlititim ukusima
i zahtjevima novib potrosilaca, da tako dademo pravilan odufak
vlastitim proizvodima. U ovom sludaju nade nastojanje valja da bude
tim postojanije i razboritije, Sto glede finth vina za izravni potrodak
ne dolazi uyjek kupac k nama, niti on nama C&ni ponude, veé smo
mi veéinom prinuzdeni (raZiti kupee, i to osobito ondje, gdje se je
razmahala utakmica drugih vinorodnih zemalja.

Pri ovakim prilikama kako je moguée, da proizvodilae, osobito
mali i srednji, sve i ako je u stanju da pravi dobro isavrieno vino,
sebi osjegura prodaju na dalekim f{rZisftima? MoZe li on uvijek imat
razums, takta, trgovatkog' oka i ne malu glavnicu, $to je sve potre-
bito ; urediti svoju konobu da moZe praviti vina zdrava, trajna, har-
moniéna i u veliko] mnoiini jednolika, uzorns i da odgovaraju za-




